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Formularz konkursowy
ESA Technology Transfer Competition

Dane osoby kontaktowej
	Imię i Nazwisko
	

	Email
	

	Tel
	



Dane firmy (jeśli dotyczy)
	Nazwa Firmy
	

	Adres
	

	NIP
	

	




	☐ MŚP
	☐ Startup

	
	☐ Student
	☐ Doktorant

	
	☐ Osoba fizyczna
	



Nazwa Zespołu (jeśli dotyczy)
	Nazwa Zespołu
	



Opisz profil firmy (czym się zajmuje, jakie są obszary działalności) (max 0,5 strony)
	Opis firmy
	Jeśli dotyczy. Proszę przedstawić krótkie tło, które przedstawia i uzasadnia Twoje doświadczenia, pokazując, co już zrobiłeś. 

	
	



Opis i doświadczenie osób w zespole i w jaki sposób mogą być zaangażowane w realizację prac nad transferem. (max 1 strona)
	Opis zespołu
	Proszę podać imię, nazwisko, LinkedIn (jeśli ma) każdej z osób zaangażowanych w projekt, doświadczenie i możliwość wkładu w dalszy rozwój projektu. Kto jest „liderem”? Podaj krótki CV składające się z 10-15 linijek. Jeśli zespół nie ma określonego zestawu odpowiednich umiejętności, wyjaśnij, w jaki sposób je zdobędziesz.

	
	



Nazwa projektu
	Nazwa Projektu
	



Nazwa wykorzystanego patentu, oprogramowania ESA lub nazwa rozwiązania wskazanego przez przedstawicieli sektora kosmicznego
	Nazwa patentu, oprogramowania lub rozwiązania
	Podaj numer i pełną nazwę patentu, oprogramowania lub podaj nazwę rozwiązania wskazanego przez przedstawicieli sektora kosmicznego. Jeśli technologia kosmiczna pochodzi z inne źródła podaj szczegóły dotyczące dawcy i  technologii oraz dołącz linki.

	
	



Opis kontekstu branżowego i rozwiązywanego zagadnienia (max 2 strony)
	Wizja
	Opisz sposób w jaki proponujesz wykorzystać patent, oprogramowanie ESA lub rozwiązanie z sektora kosmicznego. Wpisz jaki może mieć wpływ na przemysł, rynek lub społeczeństwo. Opisz w jaki sposób widzisz wykonanie techniczne. 

	
	



Propozycja wartości (max 0,5 strony)
	Propozycja wartości
	Proszę krótko opisać, jakie problemy rozwiązujesz, jakie dostrzegasz potrzeby klienta i jakie rozwiązanie oferujesz poprzez swój produkt lub usługę, którą zamierzasz sprzedawać. Przedstaw krótko swoją unikalną propozycję sprzedaży, tj. dlaczego Twój produkt lub usługa da klientowi większą wartość niż inne podobne oferty. Wartości mogą mieć charakter ilościowy (np. cena, szybkość obsługi) lub jakościowy (np. projekt, doświadczenie klienta). Czy możesz podać przykład zastosowania Twojego produktu?]

	
	




Zaangażowanie technologii kosmicznej (max 0,5 strony)
	Technologie kosmiczne
	Opisz jak dokładnie integrujesz technologię kosmiczną/zasoby/know-how, patent ze swoim produktem lub usługą. 

	
	



Opisz docelowy rynek (inny niż kosmiczny) (max 0,5 strony)
	Rynek docelowy
	Oceń siłę swojej konkurencji na rynku docelowym poza kosmicznym, niezależnie od tego, czy jest ona bezpośrednia, pośrednia, natychmiastowa czy teoretyczna. Czy są konkurenci, którzy sprzedają ten sam lub podobny produkt? Ilu jest konkurentów? Jak duże są? Czy są bardzo aktywni? Jakie są ich udziały w rynku? Jak zmienił się ich udział w rynku w ostatnim czasie? Czy istnieją jakieś wiarygodne informacje dotyczące pojawienia się w najbliższej przyszłości nowych konkurentów (ogłoszenia nowych produktów, przecieki prasowe, dane osobowe)?]

	
	



Przewagi konkurencyjne i możliwości rozwoju (max 0,5 strony)
	Przewagi konkurencyjne i możliwości rozwoju
	Pokaż, że istnieje szansa dla Twojego projektu w opisanym przez Ciebie kontekście rynkowym (środowisko + rynek + konkurencja) i wyjaśnij to. Pokaż przełomowy potencjał komercyjny swojego produktu lub usługi.
Jakie potrzeby nie są odpowiednio zaspokajane przez konkurencję? Jakie ukryte potrzeby chcesz zaspokoić? Jakie nowe zastosowania zamierzasz udostępnić? Czym Twoja oferta różni się od konkurencji? Jaka będzie Twoja przewaga konkurencyjna (przełom technologiczny, pozycja marketingowa, know-how…)? Jaka jest skalowalność Twojego uzasadnienia biznesowego w celu osiągnięcia międzynarodowego wzrostu (dywersyfikacja w kierunku innych sektorów rynku i krajów).

	
	



Kanały komunikacji, dystrybucji i sprzedaży (max 0,5 strony)
	Kanały komunikacji, dystrybucji i sprzedaży
	Proszę opisać jakimi kanałami możesz dotrzeć do (potencjalnych) segmentów klientów? Jaki sposób jest najbardziej opłacalny?

	
	



Model przychodów i strumienie przychodów (max 0,5 strony)
	Model przychodów i strumienie przychodów
	W jaki sposób zapewnisz przychody z dostarczonych produktów lub usług? Jaka jest podstawa przychodów (subskrypcja, sprzedaż produktów, oprogramowanie jako usługa, wynajem/leasing, licencje itp.)? Jak zapewnić ciągłość generowania przychodów? W jaki sposób planujesz osiągać przychody z nowo opracowanego produktu / rozwiązania. Jakiego rodzaju strumienie przychodów możesz sklasyfikować. Jaki będzie przedstawiać się podział każdego strumienia przychodów w całkowitych przychodach.  

	
	



Ceny (max 0,5 strony)
	Ceny
	Ile spodziewasz się, że klienci zapłacą? Ile teraz płacą za porównywalne usługi? Jaką wartość naprawdę są skłonni zapłacić klienci.

	
	



Kluczowe zasoby (max 0,5 strony)
	Kluczowe zasoby
	Jakie są Twoje najważniejsze zasoby, dzięki którym model biznesowy będzie działać? Jakie zasoby są potrzebne do tworzenia i oferowania wartości, docierania do rynków, utrzymywania relacji i generowania przychodów? Jakie macie moce produkcyjne i jakie są potrzebne? Lub kto będzie zapewniał tę zdolność? Pomyśl o zasobach fizycznych, intelektualnych, ludzkich i finansowych.

	
	



Kluczowe działania (max 0,5 strony)
	Kluczowe działania
	Jakie są najważniejsze działania, które należy podjąć, aby model biznesowy zadziałał? Pomyśl o produkcji (związanej z projektowaniem, wykonaniem i dostarczeniem produktu w znacznych ilościach i/lub najwyższej jakości), rozwiązywaniu problemów (związanych z wymyślaniem nowych rozwiązań indywidualnych problemów klientów). Opisz także łańcuch dostaw i swoją pozycję w nim. Kim są Twoi kluczowi dostawcy? Które z kluczowych zasobów Ci zapewniają? Jakie kluczowe działania dla Ciebie wykonują?

	
	






Analiza ryzyka (max 0,5 strony)
	Analiza ryzyka
	Proszę wskazać ryzyka związane z rozwojem produktu / usługi oraz ich prawdopodobieństwo oraz działania łagodzące. Uwzględnij zarówno ryzyko techniczne związane z proponowanym rozwiązaniem i jego rozwojem, jak i ryzyko komercyjne/biznesowe. Staraj się myśleć możliwie szeroko. 

	
	



Potencjalni odbiorcy technologii (max 0,5 strony)
	Odbiorcy technologii
	Opisz potencjalnych odbiorców technologii.

	
	



Potencjalna wykonalność koncepcji rozwiązania (max 0,5 strony)
	Harmonogram
	Proszę opisać jak szacujesz czas na opracowanie zaproponowanego prototypu rozwiązania i jak wstępnie widzisz fazy realizacji zadań.

	
	




Zostałem poinformowany, że Współadministratorami moich danych osobowych są: Krakowski Park Technologiczny sp. z o.o., Absiskey Polska sp. z o.o. oraz Związek Pracodawców Sektora Kosmicznego, w związku z realizacją projektu ESA Technology Broker & Business Ambasador. Współadministratorzy będą korzystać z pozyskanych danych osobowych w ramach realizacji działań informacyjnych, biznesowych, dotyczących udzielania pomocy i wsparcia w rozwoju przedsiębiorstwa –  zgodnie z art. 6 ust. 1 lit. f RODO.  Szczegółowe informacje dotyczące przetwarzania danych osobowych znajdują się: https://bit.ly/informationNote



Podpis osoby zgłaszającej wniosek konkursowy:





UWAGI:

1. Formularz powinien być wypełniony czcionką Tahoma, rozmiar czcionki 10. 
2. Tekst zaznaczony kursywą proszę usunąć przed przesłaniem formularza konkursowego:
3. Wypełniony formularz uczestnicy prześlą na adres email kontakt@esabroker.pl do dnia 16 listopada 2023 do godziny 23:59.
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